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 »فيرست سيتيزنز« تدرس الاستحواذ على »سيليكون فالي«
نقلت بلومبيرغ عن مصادر مطلعة أن شركة »فيرست سيتيزنز بانكشيرز« تعكف على تقييم عرض للاستحواذ على بنك سيليكون فالي.

وقال التقرير إن مؤسسة أخرى على الأقل تدرس الاستحواذ على البنك المنهار.ولم يرد أي من »سيليكون فالي« و»فيرست سيتيزنز بانكشيرز« حتى الآن 
على طلب رويترز للتعليق خارج ساعات العمل.ذكرت رويترز في وقت سابق من الأسبوع الجاري أن المؤسسة الاتحادية لتأمين الودائع طلبت من البنوك 
المهتمة بالاستحواذ على بنكي سيليكون فالي وسيغنتشر تقديم عروض بحلول 17 مارس. 08

 جوائز سيرفس هيرو أبوغزالة تسلم الجائزة بحضور التويجري والمجحم

 خلود الفيلي 

على مستوى البنوك الإسلامية وفقاً لمؤشر »سيرفس هيرو« 

»بوبيان« الأفضل في خدمة العملاء 

»البيان ثنائية اللغة« خلال زيارة البنك لـ

»الوطني«: نجاح تطبيق »Bankee« في المدارس

»برقان« يواصل رعاية فعاليات »دار الآثار الإسلامية« 
 باستراتيجية المسؤولية الاجتماعية وتحقيق 

ً
التزاما

ال���رف���اه���ي���ة ال��م��ج��ت��م��ع��ي��ة، ي���واص���ل ب��ن��ك ب���رق���ان رع��اي��ت��ه 
لأن��ش��ط��ة ال��م��وس��م ال��ث��ق��اف��ي ال��س��اب��ع وال��ع��ش��ري��ن )2022- 
ال��ذي تنظمه وتشرف على إدارة فعالياته »دار   ،)2023
الآثار الاسلامية«، وتأتي هذه الخطوة كانطلاقة متميّزة 
ال��ش��راك��ات المجتمعية الاس��ت��رات��ي��ج��ي��ة للعام  ف��ي إط���ار 

الجديد.
وي��ت��ض��مّ��ن ال��م��وس��م ال��ث��ق��اف��ي ب��ي��ن ف��ع��ال��ي��ات��ه ل��ه��ذا ال��ع��ام 
الثقافية والموسيقية المتنوعة،  مجموعة من الأنشطة 
مثل أمسية الفنان فيصل خاجه بعنوان »م��ا لا يطلبه 
المستمعون«، أمسية موسيقية بالتعاون مع السفارة 
الأوك���ران���ي���ة م���ن ت��ق��دي��م ال��ف��ن��ان »اف��ج��ي��ن��ي خ���م���ارا« وه��و 
مؤلف موسيقي وعازف بيانو مبدع، جلسة الموسيقى 
التراثية على القانون مع الفنان بسام البلوشي وغيرها 
الكثير من العروض المصمّمة لذواقة الفن والموسيقى.

وقدّم هذا الموسم لزواره وروّاده، منذ انطلاقته في شهر 
 مسرحية كلاسيكية 

ً
سبتمبر م��ن ع���ام 2022، ع��روض��ا

 مع الاحتفال 
ً
وفعاليات فنية مختلفة تم تنظيمها تزامنا

ب��ال��ذك��رى الأرب��ع��ي��ن ل��ت��أس��ي��س »دار الآث����ار الاس��لام��ي��ة«، 

إل��ى ع��دد من المحاضرات الأسبوعية بمشاركة  إضافة 
ال��خ��ب��راء والأس���ات���ذة المحليين وال��دول��ي��ي��ن،  ن��خ��ب��ة م��ن 
أب��رزه��ا ورش��ة الخط العربي،  وورش عمل متنوعة ك��ان 
و14 أم��س��ي��ة م��وس��ي��ق��ي��ة ك��لاس��ي��ك��ي��ة، ت���راث���ي���ة، وغ��رب��ي��ة 
إل��ى جانب العديد م��ن الأنشطة المخصصة  م��ع��اص��رة، 

للأطفال، ومهرجان الخريف، ويوم المتحف العالمي.
وف����ي ه����ذه ال��م��ن��اس��ب��ة، ق���ال���ت رئ��ي��س��ة دائ������رة ال��ت��س��وي��ق 
والات����ص����الات ل��ل��م��ج��م��وع��ة ف���ي ب��ن��ك ب���رق���ان، خ��ل��ود رض��ا 
الفيلي: »إن مواصلة رعاية بنك برقان للموسم الثقافي 
27 والمشاركة فيه، دليل واض��ح على التزامنا بتعزيز 
مفهوم الرفاهية المجتمعية، وسعينا الدائم إلى تحقيق 
انفتاح ثقافتنا على الفنون العالمية الراقية، كما تعكس 
ارتباطنا كمجتمع بالفنون العالمية الأصيلة وتراثنا 

العريق«.
ن��ق��دّر الشراكة  ب��رق��ان  ف��ي بنك  وأض��اف��ت الفيلي: »ن��ح��ن 
الاستراتيجية التي تجمعنا بدار الآث��ار الإسلامية منذ 
سنوات، وهي تندرج ضمن استراتيجية البنك الشاملة 
ل��ل��م��س��ؤول��ي��ة ال��م��ج��ت��م��ع��ي��ة، ك��م��ا ان���ن���ا ن����رى ف��ي��ه��ا ث��م��رة 

حرصنا على الارتقاء بالجانب الثقافي في الكويت«. 

ي��ل��ت��زم ب��ن��ك ال��ك��وي��ت ال��وط��ن��ي ب�����أداء م��س��ؤول��ي��ات��ه 
 فيما يتعلق بدعم التعليم 

ً
الاجتماعية، وخ��اص��ة

وتعزيز الشمول المالي. وفي هذا الإط��ار، يواصل 
البنك، بالتعاون مع وزارة التربية والهيئة العامة 
ل��م��ك��اف��ح��ة ال���ف���س���اد »ن������زاه������ة«، م���ت���اب���ع���ة ال��م��رح��ل��ة 
التجريبية من برنامج »Bankee«، حيث نظم البنك 
زيارة لمدرسة البيان ثنائية اللغة، وذلك في إطار 
جولات الإدارة التنفيذية لمتابعة تطبيق البرنامج 

في المدارس. 
ش�����ارك ف���ي ال����زي����ارة م��م��ث��ل��ون م���ن وزارة ال��ت��رب��ي��ة 
و»ن������زاه������ة«، ب���ح���ض���ور ال���رئ���ي���س ال��ت��ن��ف��ي��ذي ل��ب��ن��ك 
ال����ك����وي����ت ال����وط����ن����ي – ال����ك����وي����ت، ص������لاح ال���ف���ل���ي���ج، 
والموجه العام في الإدارة العامة للتعليم الخاص 
ب����وزارة ال��ت��رب��ي��ة، ع����ذراء ال���ع���راك، وم��راق��ب ال��ت��ع��اون 
م���ع م���ؤس���س���ات ال��م��ج��ت��م��ع ال���م���دن���ي ف���ي »ن����زاه����ة«، 
ي��اس��م��ي��ن ال���ش���ره���ان، وال���م���دي���رة ال��ع��ام��ة لمؤسسة 
ك��ري��ي��ت��ف ك��ون��ف��ي��دن��س، س��م��ي��ة ال���ج���اس���م، ورئ��ي��س 
م��ج��م��وع��ة الات���ص���ال ال��م��ؤس��س��ي ف���ي ب��ن��ك ال��ك��وي��ت 
الوطني منال المطر. اطلع المشاركون في الزيارة 
على جميع التفاصيل الخاصة بتطبيق برنامج 
Bankee، من تجربة البنك الافتراضي الذي يسمح 
لهم بالحصول على حساب مالي يتم التداول فيه 
باستخدام عملة »Bankos« الاف��ت��راض��ي��ة، وكيفية 
حصول الطلبة على المكافآت نتيجة تراكم عملة 
ال��ب��رن��ام��ج ف���ي ح��س��اب��ات��ه��م، ح��ي��ث زاروا ال��ف��ص��ول 
ال���دراس���ي���ة ل���لاط���لاع ع��ل��ى ك��ي��ف��ي��ة ت��ح��ول ال��ب��رن��ام��ج 
ال��ح��ي��اة اليومية للطلبة داخ��ل  ا م��ن  ليصبح ج���زءً
الفصول، كما اطلعوا على كيفية حصولهم على 

جوائز مقابل الأداء الدراسي والسلوك المتميز. 
اس��ت��م��ع ال������زوار إل����ى آراء وم��ق��ت��رح��ات ال��ع��دي��د من 
ال��ب��رن��ام��ج  ت��ف��اص��ي��ل  ف��ي��م��ا يتعلق بجميع  ال��ط��ل��ب��ة 
أث��ر تطبيق  وناقشوا المعلمين والمعلمات ح��ول 

ال���ب���رن���ام���ج ع��ل��ى ال��ت��ح��ص��ي��ل ال����دراس����ي وال��ع��م��ل��ي��ة 
التعليمية في الفصول بشكل يومي.

وب���ه���ذه ال��م��ن��اس��ب��ة ق����ال ال��رئ��ي��س ال��ت��ن��ف��ي��ذي لبنك 
الكويت الوطني – الكويت، صلاح الفليج: »نواصل 
ف��ي تطوير مجتمعنا م��ن أج��ل تحقيق  الاستثمار 
ت��ن��م��ي��ة م��س��ت��دام��ة، وي��م��ث��ل الاس��ت��ث��م��ار ف���ي تنمية 
مهارات أبنائنا التي تعزز جهود تطوير التعليم 

أبرز السبل لتحقيق تلك الأهداف«.
 
ً
وأض���اف الفليج: »يعكس برنامج Bankee جانبا
 م��ن اس��ت��رات��ي��ج��ي��ت��ن��ا المتعلقة بكيفية أداء 

ً
م��ه��م��ا

م��س��ؤول��ي��ت��ن��ا الاج��ت��م��اع��ي��ة ح��ي��ث ن��ع��ط��ي الأول���وي���ة 
ل��ق��ط��اع��ات ح��ي��وي��ة م���ن ب��ي��ن��ه��ا ال��ت��ع��ل��ي��م، وتحقيق 
الثقافة المالية مع  الشمول المالي ورف��ع مستوى 

ال��ت��رك��ي��ز ع��ل��ى دع���م م��س��اع��ي ال��دول��ة وب��ن��ك الكويت 
المركزي في ذلك الصدد«.

إل���ى أن م��س��ار تحقيق الطموحات  وأش����ار الفليج 
ال���ك���ب���ي���رة ي���ح���ت���اج إل�����ى ت���ض���اف���ر ج���ه���ود ال��ح��ك��وم��ة 
والقطاع الخاص والمجتمع المدني، ونسعى في 
الوطني إلى تقديم نموذج يُحتذى لدور مؤسسات 

القطاع الخاص في تعزيز ذلك المسار.
: »م����ا رأي���ت���ه ال��ي��وم 

ً
واخ��ت��ت��م ال��ف��ل��ي��ج ح��دي��ث��ه ق���ائ���لا

ت��ف��اع��ل الطلبة والمعلمين وال��ت��أث��ي��ر المتميز  م��ن 
للبرنامج على العملية التعليمية وجميع أطرافها 
 
ً
ب��ش��ك��ل ف����اق ت��وق��ع��ات��ن��ا ي��ج��ع��ل��ن��ا أك���ث���ر اس���ت���ع���دادا
للتوسع في تطبيقه، كما يعكس المجهود الكبير 

الذي يبذله كل القائمين على البرنامج«.

واص�����ل ب��وب��ي��ان ت��رب��ع��ه ع��ل��ى ق��م��ة خ���دم���ة ال��ع��م��لاء 
في الكويت بحصوله على جائزتين من مؤسسة 
»س��ي��رف��س ه��ي��رو« العالمية المتخصصة بقياس 
مستوى رض���اء العملاء كأفضل بنك إس��لام��ي في 
خدمة العملاء للعام الثالث عشر على التوالي منذ 
ع��ام 2010 والأول في خدمة العملاء على مستوى 

جميع القطاعات الاقتصادية في الكويت.
وقد تم تسليم الجائزة بحضور الرئيس التنفيذي 
ل���م���ج���م���وع���ة ال�����خ�����دم�����ات ال����خ����اص����ة وال���ش���خ���ص���ي���ة 
وال��رق��م��ي��ة ع��ب��دال��ل��ه ال��ت��وي��ج��ري ورئ��ي��س ال��خ��دم��ات 
ال���م���ص���رف���ي���ة ال����خ����اص����ة وال�����خ�����دم�����ات ال���م���ص���رف���ي���ة 
الشخصية عبدالله المجحم والرئيس التنفيذي 

لمؤسسة سيرفس هيرو فاتن غزالة.
 ع��ل��ى 

ً
وب����ه����ذه ال���م���ن���اس���ب���ة ق�����ال ال���م���ج���ح���م ت��ع��ق��ي��ب��ا

ال��ع��م��لاء »نفتخر  اس��ت��م��رار البنك على قمة خ��دم��ة 
ب��ت��ح��ق��ي��ق ه����ذا الإن���ج���از ال�����ذي ي���ؤك���د ال��ت��زام��ن��ا في 
ب��ن��ك ب��وب��ي��ان ل��ل��وص��ول لأع��ل��ى م��س��ت��وى م���ن رض��ا 
عملائنا الذين نتواصل معهم باستمرار لضمان 
تقديم خدمات ومنتجات مصرفية متميزة تناسب 
تطلعاتهم وتلبي احتياجاتهم وهو ما رفع سقف 
ال��ت��ح��دي��ات أم��ام��ن��ا ل��ت��ق��دي��م م��س��ت��وي��ات م��م��ي��زة من 

الخدمة تفوق توقعاتهم«.
وأوض��ح المجحم » حصولنا على الجائزة للعام 
ال��ت��وال��ي ج��اء ليؤكد م��دى الثقة  الثالث عشر على 
ال��ت��ي أولاه�����ا ع��م��لاؤن��ا ل��ن��ا ورض���اه���م ع���ن ال��خ��دم��ة 

ال��مُ��ق��دم��ة وال��ت��ي ل��م ت��ت��أث��ر ع��ل��ى ال��رغ��م م��ن ارت��ف��اع 
 
ً
 جديدا

ً
عدد العملاء المستمر وهو ما يُعد تحديا

لموظفينا للحفاظ على نفس مستويات الخدمة.
وأضاف »نحن الآن في مرحلة تحديات لاسيما في 
ارت��ف��اع ح��دة التنافسية بين قطاعات الأعمال  ظل 
لتحسين أدائنا بمساعدة أدوات البحث والتقييم. 
ال��ن��ت��ائ��ج  ت���ل���ك الأدوات وف����ه����م  ت��ط��ب��ي��ق  وب���ف���ض���ل 
، يمكننا الوصول إلى 

ً
 صحيحا

ً
والمؤشرات فهما

ت��ص��ورٍ واض���حٍ لتوقعات عملائنا واحتياجاتهم 
ويتيح ذل��ك لنا أولًا وقبل كل ش��يء إدارة توقعات 
ال����ع����م����لاء ب���م���س���ت���وى م����ث����ال����ي م�����ن خ�������لال اع���ت���م���اد 

استراتيجية مدروسة والنجاح في تطبيقها«.
وأك�����د »ع���������ززت اس��ت��رات��ي��ج��ي��ت��ن��ا ل��ل��ت��ح��ول ال��رق��م��ي 
وتفوقنا في تقديم الخدمات والحلول المصرفية 
ال���رق���م���ي���ة ال�����رائ�����دة م���س���ت���وى رض�����ا ع���م���لائ���ن���ا ع��م��ا 
نقدمه من خدمات وساهمت في نجاح تجربتهم 
المصرفية واثبتت ض���رورة الاستثمار والتوسع 
 إل����ى أن ب��وب��ي��ان 

ً
ف���ي ال���خ���دم���ات ال���رق���م���ي���ة، م���ش���ي���را

ي���ت���واص���ل ب����ص����ورة دائ����م����ة م����ع ع���م���لائ���ه م����ن خ���لال 
دراس��ات واستطلاع آراء وتحليل بيانات لضمان 
الوصول إلى أعلى درجات الرضا وتطبيقها وفق 

المعايير الدولية.
وأشار إلى أن اكثر ما يميز بوبيان انه على الرغم 
من ارتفاع عدد عملائه المستمرة إلا ان مستويات 
ت��ت��أث��ر نتيجة ه��ذه  ل��م تنخفض او  ل��دي��ه  ال��خ��دم��ة 

ال������زي������ادة ال����ت����ى دائ�����م�����ا م�����ا ي���ق���اب���ل���ه���ا ت���ح���د ج���دي���د 
للموظفين للحفاظ على نفس مستويات الخدمة.

وأض�����اف ال��م��ج��ح��م أن خ��دم��ة ال��ع��م��لاء ت��ت��ط��ل��ب من 
جميع ال��ع��ام��ل��ي��ن ف��ي ال��ب��ن��ك الاس��ت��م��رار ف��ي تقديم 
أع��ل��ى م��س��ت��وي��ات ال��خ��دم��ة م���ع ت��ط��وي��ره��ا ب��ص��ورة 
 
ً
مستمرة تحافظ على ثقة العملاء وتمنحهم دائما
الافضلية م��ق��ارن��ة بالمؤسسات المالية الأخ���رى، 
 ان التحديات التي تتعلق بخدمة العملاء 

ً
م��ؤك��دا

 بعد ي��وم وت��ض��ع على ع��ات��ق مختلف 
ً
ت���زداد ي��وم��ا

إدارات البنك مسؤوليات جديدة.

أسباب الاختيار 

واع���ت���م���د اخ���ت���ي���ار س��ي��رف��س ه���ي���رو ل��ب��وب��ي��ان على 
مجموعة م��ن المعايير م��ن بينها اس��ت��ف��ت��اء امتد 
ل��م��دة س��ن��ة ك��ام��ل��ة ب��ي��ن المستهلكين ال��ذي��ن ق��ام��وا 
بتقييم الشركات وذل��ك على مقياس من 10 نقاط 
حسب توقعاتهم م��ن مستوى خدمة الشركة قبل 

تجربتها، ورضاهم عنها بعد تجربتها.  
وج����اء ال��ت��ق��ي��ي��م ت��ب��ع��ا ل��ع��دة م��ع��اي��ي��ر م��ن��ه��ا س��ل��وك 
ال��م��وظ��ف��ي��ن، م��وق��ع ال��ش��رك��ة، س��رع��ة ال��خ��دم��ة، الثقة 
بالمنتج، ج��ودة الخدمة أو المنتج، السعر مقابل 
القيمة، مركز الات��ص��ال، والموقع الالكتروني، كما 
يعتمد استفتاء »سيرفس هيرو« على بروتوكول 
ل��ل��ت��أك��ي��د ع��ل��ى ص��ح��ة ه��وي��ة المستهلكين  ص����ارم 

الذين شاركوا فيه. 

صلاح الفليج يستمع إلى شرح إحدى المعلمات 

 »الخليج« يواصل دعم 
حملة »لنكن على دراية«

 »التجاري« أطلق حملة 
»اهديها لتتألق«

واص�����ل ب��ن��ك ال��خ��ل��ي��ج دع��م��ه 
ال��ت��وع��ي��ة المصرفية  لحملة 
» ل��ن��ك��ن ع��ل��ى دراي������ة«، للعام 
ال��ث��ال��ث ع��ل��ى ال��ت��وال��ي، وذل��ك 
م��ن خ���لال ب��ث ون��ش��ر ال��م��واد 
ال��ت��وع��وي��ة والتثقيفية عبر 
وسائل التواصل الاجتماعي 
والموقع الإلكتروني للبنك 
 ع����ن وس����ائ����ل الإع�����لام 

ً
ف���ض���لا

الأخرى.
وت���ه���دف ح��م��ل��ة »ل��ن��ك��ن على 
دراي����ة«، ال��ت��ي ي��ش��رف عليها 
ب�����ن�����ك ال������ك������وي������ت ال�����م�����رك�����زي 

بالتعاون مع اتحاد مصارف الكويت، إلى 
نشر الثقافة المالية في المجتمع، وزي��ادة 
ال���وع���ي ب����دور ال��ق��ط��اع ال��م��ص��رف��ي، وكيفية 
الاس��ت��ف��ادة م��ن ال��خ��دم��ات ال��م��ت��ن��وع��ة، التي 
تقدمها البنوك على الوجه الأمثل لعملائها.
وف���ي ه���ذا الإط�����ار، أك���د م��س��ؤول الات��ص��الات 
المؤسسية في بنك الخليج عبد المحسن 
النصار أن البنوك اتخذت إجراءات وتدابير 
عديدة منذ سنوات لضمان أقصى درجات 
الأمان، أثناء قيام العملاء بتنفيذ عملياتهم 
ع���ب���ر ال���ب���ط���اق���ات ال���م���ص���رف���ي���ة أو ال���م���واق���ع 

الإلكترونية.
وقال إن البطاقات المصرفية تغني العميل 
عن حمل النقود وتحمل الأعباء المصاحبة 
ل��ذل��ك، ف��ب��إم��ك��ان ال��ع��م��ي��ل ت��ع��ب��ئ��ة، وت��ح��وي��ل، 
وصرف الأموال ودفعها من خلال البطاقات 
المصرفية، والقيام بعمليات ش��راء السلع 
والخدمات أو سحب النقود، داخل الكويت 

ت��ل��ك  أو خ����ارج����ه����ا، وت���م���ت���از 
ال��ب��ط��اق��ات ه���ي ب��س��ه��ول��ت��ه��ا، 
س��رّي��ت��ه��ا وأم���ان���ه���ا ال��ش��دي��د. 
واس��ت��ع��رض ال��ن��ص��ار أن���واع 
ال��ب��ط��اق��ات ال��م��ص��رف��ي��ة ال��ت��ي 
ت��ت��م��ث��ل ف��ي��م��ا ي��ل��ي: ب��ط��اق��ات 

السحب الآلي
��������ع��������رف ه����������ذه ال�����ب�����ط�����اق�����ات 

ُ
ت

 ب��ال��ب��ط��اق��ات ال��مَ��دي��ن��ة، 
ً
أي��ض��ا

 
ً
ك����م����ا ي�����ش�����ار إل����ي����ه����ا أي����ض����ا
ب��ب��ط��اق��ات أج���ه���زة ال���ص���راف 
الآل���ي أو ب��ط��اق��ات ك��ي – نت، 
وه����ي ال��ب��ط��اق��ات ال��م��رت��ب��ط��ة 
بحسابك ال��م��ص��رف��ي، وب��ال��ت��ال��ي ف��إن ح��دود 
ه�����ذه ال���ب���ط���اق���ة ه����و ال���م���ب���ل���غ ال���م���ت���واف���ر ف��ي 

حسابك.
 • ال���ب���ط���اق���ات ال��مُ��س��ب��ق��ة ال����دف����ع:  ب��ط��اق��ات 
ت���ح���ت���وي ف���ق���ط ع���ل���ى ال���م���ب���ال���غ ال����ت����ي ي��ق��وم 
ال��ع��م��ي��ل ب��ت��ح��وي��ل��ه��ا إل�����ى ال���ب���ط���اق���ة، ح��ت��ى 
تتمكن م��ن التحكم ب��رص��ي��ده��ا، ولا يترتب 
على استخدامها أي مديونية، وم��ن خلال 
ع����دم ت��ح��وي��ل م��ب��ال��غ ك��ب��ي��رة إل����ى ال��ب��ط��اق��ة 
ي��م��ك��ن��ك ح��م��اي��ة أم���وال���ك ف���ي ح����ال ت��ع��رض��ت 

للاختراق.
ج- البطاقات الائتمانية 

بطاقات تمنح العميل خيار تقسيط الدفع 
)أي يترتب على استخدامها مديونية يتم 
ب��ق��درة  ال��ب��ط��اق��ات  ��ع ه���ذه 

ّ
ت��ت��م��ت تقسيطها(. 

ش���رائ���ي���ة ع���ال���ي���ة، س������واء ع���ب���ر الإن���ت���رن���ت أو 
إل��ى السحب  أجهزة نقاط البيع، بالإضافة 

النقدي في الكويت وخارجها.

أطلق البنك التجاري الكويتي حملة ترويجية خاصة تحت 
شعار »اهديها لتتألق« لجميع عملاء الخدمات المصرفية 
الشخصية في البنك التجاري و حاملي بطاقة الفيزا انفينيت 
و الماستركارد وورل���د، وذل��ك بتقديم ع��رض حصري عبارة 
ع��ن خ��ص��م 20% م��ع م��ج��وه��رات روب��ي��رت��و ك��وي��ن ف��ي مجمع 

الأفنيوز، وذلك حتى 21 مارس 2023.
وصرحت رئيس إدارة التسويق في البنك التجاري الكويتي 
ب������دور ب��وخ��م��س��ي��ن أن ه�����ذا ال����ع����رض ي��ت��ي��ح ل��ج��م��ي��ع ع��م��لاء 
الخدمات المصرفية الشخصية الحصول على خصم بنسبة 
20% على مشترياتهم من بوتيك روبيرتو كوين وذل��ك عند 
استخدامهم بطاقاتهم الائتمانية المؤهلة للحملة في إتمام 

عملية الشراء.
 من البنك التجاري 

ً
وأضافت أن هذا العرض المقدم حصريا

ي��أت��ي لتوفير ف��رص��ة لعملاء  ال��م��ج��وه��رات  الكويتي لمحبي 
الخدمات المصرفية الشخصية للاحتفال بمناسبة عيد الأم 
 
ً
 وعرفانا

ً
وشراء الهدايا المناسبة بخصومات مميزة تقديرا

لمكانة الأم في المجتمع. 

 عبدالمحسن النصار

 بدور بوخمسين

أجرى البنك التجاري سحبه 
الأس�����ب�����وع�����ي ع����ل����ى ح���س���اب 
ال����ن����ج����م����ة. وق��������د ت������م إج��������راء 
ال���س���ح���ب، أم������س، ف����ي م��ب��ن��ى 
ال��ب��ن��ك ال���رئ���ي���س���ي، ب��ح��ض��ور 
ال���ت���ج���ارة  ع����ن وزارة  م��م��ث��ل 
وال���ص���ن���اع���ة وق����د ق����ام ال��ب��ن��ك 
ب��ت��غ��ط��ي��ة ال���س���ح���ب م��ب��اش��رة 
ع�����ب�����ر وس�������ائ�������ل ال�����ت�����واص�����ل 
الاج��ت��م��اع��ي. وج���اءت نتيجة 
ال��س��ح��ب ع��ل��ى ال��ن��ح��و ال��ت��ال��ي: 
س�����ح�����ب ح������س������اب ال���ن���ج���م���ة 
الاس���ب���وع���ي  ج���ائ���زة 5000 
دي����ن����ار  م���ن ن��ص��ي��ب ال��ف��ائ��ز 
دان���ي���ال م���ازن���دران���ي. وي��ذك��ر 
النجمة«  أن ج��وائ��ز »ح��س��اب 
الجوائز  مميزة بحجم مبالغ 
ال����م����ق����دم����ة، ب�����الإض�����اف�����ة إل����ى 
ال��س��ن��ة، والتي  تنوعها ط���وال 

تتضمن سحوبات أسبوعية بقيمة 5000 دينار، وشهرية بقيمة 20000 دينار، بالإضافة الى جائزة نصف 
سنوية بقيمة 500 ألف دينار، وسحب آخر العام على أكبر جائزة نقدية مرتبطة بحساب مصرفي في العالم 

بقيمة 1.5 مليون دينار. 

مازندراني فاز بحساب النجمة

وبهذه المناسبة قالت عميد الكلية  والرئيس التنفيذي 
دكــتــورة مــهــا كــوبــيــل  ،أن هـــذه الــجــائــزة تــعــد شــهــادة 
تؤكد التزام كلية مجان الجامعية بتوفير تعليم عالي 
التعليمية المتطورة  الجودة ما يعكس أهمية رسالتنا 
الجامعي والــتــي تبني على أسس  التعليم  قــطــاع  فــي 
اكــاديــمــيــن  علمية ومنهجية مـــدروســـة تعتمد عــلــى 
ذوي خبرة كبيرة تجعل من تخصصات الكلية التي 

توفرها لطلابها ملاذا للدراسات المتقدمة 
ــال رئـــيـــس مــجــلــس الإدارة صــالــح  ــ قـ ــن جـــانـــبـــه  ــ  ومـ
الجامعية تعد واحــدة  أن كلية مجان  ناصر الصالح 
مـــن المـــؤســـســـات الــتــعــلــيــمــيــة الــخــلــيــجــيــة ذات الـــريـــادة 
كـــوادر تحرص على تقديم  والطموح بما تملكه مــن 
الكلية ماضية في  أن  رسالة تعليمية متطورة مبينا 

تنفيذخطة
ذات أبعاد استراتيجية مستقبلية توسعية

 وأضـــاف الــصــالــح أن شــركــة جــيــاد بـــدأت فــي دراســة 
الــكــويــت ليصبح  إجــــراءات فتح فــرع للكلية فــي دولـــة 
الفرع الثاني المستقبلي مشيرا إلي أن  الشركة تبحث 
الجيدة للاستثمارات ذات المردود  الفرص والخيارات 
البعيد عن المخاطر حيث تركز علي قطاع  الإيجابي 
التعليم كونه من القطاعات المهمة والحيوية ذات البعد 

الاستثماري.

واوضـــــح أن الــشــركــة مــاضــيــة فـــي تــحــقــيــق أهــدافــهــا 
الثمار لاستثمارتها بما يجعل  إلــي جني  للوصول 
لعائدات واربــاح  القادمة أكثر تطورا ونمواً  السنوات 
الشركة تحقيقا لتعزيز دورها التي اسست من أجله.

نشــرة إعـلانيـــــة

كلية مجان حصلت على جائزة أفضل علامة تجارية لفئة التعليم العالي


